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Fit im Verkauf

Erfolgreich verkaufen heil3t, Menschen zu verstehen. Dieses Seminar |adt dazu ein, die Perspektive der Kundinnen und
Kunden einzunehmen, die eigene Wirkung zu reflektieren und neue Wege fir authentische Verkaufsgesprache zu
entdecken. Wertvolle Impulse und praxisnahe Ubungen starken Personlichkeit und Verkaufserfolg.

Inhalt:

* Wie Sie mit der Kraft von Worten und Bildern Ihre Kunden emotional abholen

* Was Sie tun kénnen, damit die ,Chemie” stimmt

» Wie Sie mit gezielten Fragen das Gesprach mit Ihren Kunden in eine gute Richtung, ndmlich zum Kauf, lenken
» Was Sie tun kdnnen, damit der Wert lhrer Produkte geschatzt wird

» Wie Sie durch Zusatzverkéaufe eine ,Goldgrube” 6ffnen

» Wie sehr Sie mit Ihrer Kérpersprache fir positive Emotionen im Kundenkontakt sorgen kénnen

» Warum es kein Zufall ist, ob der ,Funke® Gberspringt

© 2026 - Ifi.at Ausdruck vom 04.08.2026



. Lég_(lzl(ljiches 4
ortbildungs
Institut Salzburg
Information Verfligbhare Termine
Kursdauer: 8,4 Einheiten 24.02.2027 09:00, St. Veit im Pongau

Kursbeitrag:

374,00 € Kursgebihr
136,00 € Kursgebuhr gefordert
Bildungsférderung der Landlichen Entwicklung im

Rahmen des GAP-Strategieplan 2023-2027

Fachbereich:

Personlichkeit & Kreativitat, Direktvermarktung,

Unternehmensfihrung

Zielgruppe:

Einsteiger:innen Direktvermarkter:innen,
Interessent:innen im Verkauf, Mitarbeiter:innen im

Bauernladen

Mitzubringen:

Schreibmaterial

Ort St. Veit im Pongau

Beginn 24.02.2027 09:00

Ende 24.02.2027 17:00

Ortlichkeit Hotel Posauner, Klamm 14, 5621 St. Veit im

Pongau
Information Katharina Hangobl,
katharina.hangoebl@Ik-salzburg.at
Kursnummer 5-0013379
Trainer:in Sabine Kurz

Veranstalter

Landliches Fortbildungsinstitut Salzburg
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